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钥匙宝&电梯卫士：
电梯安全、智慧社区硬件作入口
获取社区精准流量并高效运营



天津诚基中心正式启动钥匙宝梯控第一天，业主们积极配合下载，让自己的家园更安全！ 三亚凤凰岛酒店公寓





联合创始人

电梯维保专家

电梯行业资深观察者

博士7名 研究生50余名

发明专利20余项

实用新型专利70余项

联合创始人

国际贸易资深从业者

平台运营商

钟辉

联合创始人

教育培训专家

平台运营专家

张飞 卢云海
沈阳蓝光网络

蓝光集团物联网团队





产品体系

电梯卫士

钥匙宝

管理端（To B） 未来衍生硬件 客户端（APP）

电梯点评网

电梯部件交易平台

社区交流平台

社区大数据平台







沈阳蓝光集团成立于1989年，是研发生产电梯核心部件的专业公

司。全国电梯行业十强企业，中国电梯协会理事单位。

核心产品为：电梯控制、驱动系统，永磁同步无齿曳引机，电梯

物联网远程监测系统。

是我国仅有的，拥有完全自主知识产权的电梯控制——驱动——

曳引——监控整体解决方案提供商。

关于我们

★ 中国特种设备安全与节能促进会理事单位 ★ 沈阳市电梯安装维保技术协会理事单位 互联网+电梯”是蓝光网络最主要的发展方向★

沈阳蓝光网络数据技术有限公司：



⚫从2007年开始研发生产电梯卫士系列产品，是物联网电梯市场的开拓者和领先者。各型

产品全球累计已销售、安装近80000台（套），国内市场占有率超过85%。

⚫产品在规模化应用中不断完善和更新，稳定性和操作性得到了极大地提升，产品线也愈

加丰富，适用性越来越强。

⚫已在大陆地区21个省市建立了服务网点。我们的工程安装、项目管理和售后支持队伍积

累的大量经验，所有品牌的各型号电梯都能做到1小时快速安装，规模推广，迅速维修。



方便

通用

简单

沟通

安全

高效

工程安装简单，不对电梯和原有门禁

系统有任何干扰，不涉及电梯改造

物业和业主有效的互动沟通平台

与原有系统有机结合

可兼容原有IC卡管理系统

防破解、防复制，客户端与手机

唯一绑定，远程挂失、可转移

无需网络、无需WIFI及蓝牙开启

一个客户端可以管理多把钥匙

无论对业主的缴费还是对物业的管理工具

都比传统IC卡系统效率高



① GPRS和433M无线传输技术

②安装施工更简单。

易于安装

①随时随地接收告警 ②分级告警、自动升级

③系统自动判断，避免人为遗漏

系统告警

①无论何种品牌，何种型号电梯

②无论何地（只要中国移动信号覆盖）

适应性广

①自动记录、分析故障和维保

②WEB/WAP登陆、方便管理监督

管理方便





钥匙宝目标市场：中高档社区（发展第一阶段2020年前）、所有社区（2021年之后）

社区痛点：出入安全、（电梯）上下安全、房屋保值增值、生活便利性、其它

盈利模式：【1】APP上投放精准红包广告，收取合理平台投放费用；
【2】APP上接入各类社区商业服务，收取入口开放费用；
【3】其它社区商业合作模式。

拓展营销方式：以电梯维保公司、物业公司为主要渠道合作伙伴，开拓各地市场。

分成方式：70%的收入以红包返还形式回馈业主，让业主感受到直接收益。其余费用为平台服务费，
其中大部分归合作伙伴。

社会意义：理顺电梯维保公司-物业公司-从业人员-业主-钥匙宝平台的利益关系，成为社区和谐的润滑剂。







品牌名 启动时
间

投资人及
投资规模

下载数/

活跃比例
诉求 盈利模式 获客手

段
特点

钥匙宝 2017年1

月1日
技术研发团队
+市场导向团
队。天使轮，
共投资1100万
元

55000（12万）
/70%+

社区流量/

电梯物联网/

社区大数据

手机红包广告/

平台接入服务
电梯物联
网安全硬
件/梯控/门
禁

硬件能力强，使用频度高，
黏性强。完美解决社区痛点。
获客成本极低，营运成本可
控（忽略不计）

社区半径 2014年 互联网团队/6

亿
35万+/不详 社区流量 O2O/广告服务/

设备销售利润
门禁 入口不强，拓展速度慢

住这儿 2014年 万科房地产
/5000万+

300万+/不详 赋能自营物
业项目

O2O/物业收费 门禁 O2O风口已过。黏性不强造
成商业性无法快速增长

彩生活 2013年 彩生活物业管
理公司/不详

400万+/不详 主营业务辅
助

O2O/物业收费 线下推广 O2O风口已过。黏性不强造
成商业性无法快速增长





传统销售业务（政府采购、招标，全资子公司）1500万元

委托研发合同562万元

方案销售500万元

广告收入600万元

加盟费（100社区X5万元=）500万元



设备采购3000万元

研发费用500万元

管理费用500万元

完成100%技术公司股权收购300万元

其他费用700万元

融资需求：5000万元

出让10%股份

【可提高发展速度3倍左右】
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